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SEJAM BEM VINDOS
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#AULA 1

EXPLODINDO SUAS

VENDAS

CALCULANDO A ROTA




#AULA 2

ABORDAGENS

MATADOR

DESTRUINDO OBJECOES




#AULA 3

A ARMA MAIS

O GRAN FINALE
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O QUE FAZER PARA
TER ESCALA?
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O QUE FAZER PARA
TER ESCALA?

Estratégia do Filtro da Base
Tecnologia de Prospeccdao e Acompanhamento
Foco em se tornar um ESPECIALISTA

Criacao de Processos Inteligentes



CRIANDDO PROCESS
INTELIGENTES

a&r’
. ¥ PORTABILIDADE DE

';l HA



CRIANDO PROCESSOS DE

PORTABILIDADE
PARA ESCALAR

AVERBAGCAO

DIGITACAO

- . PAGAMENTO DIGITACAO DO
PROSPECCAO FORMALIZACAO DO SALDO REFIN DA PORT/

NOVO




RETORNO DE SALDUD
CIP X ATUALUOES



PRINCIPAIS RETORNOS
E COMO ATUAR
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PRINCIPAIS RETORNOS
E COMO ATUAR

Cliente retido

Contrato cedido sem coobrigacao
Contrato com portabilidade em andamento
Taxa fora dos parametros para portar
Contrato ndao encontrados

Contrato ja liguidado

Portabilidade ja finalizada para o contrato informado



QUEM Al ESTA GOSTANDO E QUER

VENDER MILHOES DE
PORTABILIDADE?



PREPARAMOS UM

PRESENTE
ESPECIAL

PARA VOCES
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PORTABILIDADE DE

MILHOES




COMO SERA
O TREINAMENTO?



D N N NN

COMO SERA
O TREINAMENTO?

Mais de 10h de Aulas Aprofundadas

Materiais complementares

1 Ano de acesso a plataforma

2 Meses de Acompanhamento em plantdes de duvida ao

Vvivo



PRINCIPAIS
CONTEUDOS



PRINCIPAIS
CONTEUDOS

X N X X X X < X X

PORTABILIDADE DO ZERO

CALCULOS E MACETES

FILTROS DE BASE E ESTRATEGIAS
TECNOLOGIAS

RESUMO DE REGRAS E BANCOS
TECNICAS DE NEGOCIACAO E VENDAS
DIGITACAO E PROCESSO OPERACIONAL
EVITANDO RETENCAO

METAS E COMO PAGAR A SUA EQUIPE
PORT COM NOVO / PORT COM REFIN /
PORT COM REDUCAO



_#
2l BINALD

Y DE DE
//ﬂ QTABILIDA

GARANTA SUA VAGA E VAMOS

VENDER MILHOES
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